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In Hoizkiacha dahoam - fir mehr Regionalitat

Liebe Leserinnen und Leser,

endlich ist es soweit. Ich freue mich sehr, denn
Sie halten die erste Ausgabe des Holzkirchner
Immobilienmagazins in Handen. Ab sofort un-
terrichten wir Sie viermal jahrlich iber Neuig-
keiten und Altbewdhrtes am heimischen
Immobilienmarkt. Freuen Sie sich auf span-
nende und informative Berichte.

Informieren Sie sich Uber die rasante Preis-
entwicklung in Holzkirchen. Ebenso bringen wir
Ihnen viele interessante Themen rund um das
Wohnen naher.

Wirklich am Herzen liegt uns aber die Regio-
nalitat. Sprich, wir werden Ihnen in jeder
Ausgabe ambitionierte Geschafte und
Dienstleister aus Holzkirchen und Umgebung
vorstellen. Besonders solche, die sich als
regionale Anbieter der Konkurrenz aus
Internet und Co. stellen.

“rimaldi” ist eine eingetragene
Marke der rima AG
Bahnhofplatz 8

83607 Holzkirchen

Tel.: 08024/47 3080
Fax: 080 24/47 30810

willkommen@rimaldi.de
www.rimaldi.de

Da immer mehr Kunden aus reiner Bequemlich-
keit oder Gewohnheit ins Netz verschwinden,
wirken wir diesem Trend entgegen. Gerne mit
Ihrer Hilfe!

Einkaufen “in Hoizkiacha dahoam” eben!

Vielleicht kennen Sie ja die eine oder andere
spannende Geschichte Uber Holzkirchen?
Oder Uber die Menschen, die dort leben? Oder
gelebt haben? Haben Sie vielleicht einen Ge-
heimtipp oder ein Lieblingsplatzerl? Melden
Sie sich dann bitte bei uns, denn wir

Hoizkiachner freuen uns auf Ihre knisternden

Ihr Imrpobilienmaklerin Holzkirchen und Umgebung

rimaldi

“In Hoizkiacha dahoarn”
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IMMER FUR DICH DA, WENN DU SIE BRAUCHST.
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Home is where
your heart is.

ES TUT GUT, GANZ ICH 7
SELBST ZU SEIN!

Und noch besser fuhlt es sich
an, endlich Zuhause zu sein.
Ein Zuhause, in dem wir so sein kon-
nen, wie wir eben sind: einzigartig,
unangepasst, frei und frech. Wir
wollen endlich wohnen, wie wir le-
ben. Ohne Netz und doppelten Bo-
den und frei von
Vorschriften und gu-
ten Ratschlagen.

Wir lieben, wie wir
leben und wir woh-
nen, wie s uns
gefalltl  Unkonven-
tionell und herzer-
frischend steht Uber
unserer Turschwelle
und in jedem Quad-
ratmilimeter unseres
Zuhauses. Wir sind
unsere Lieblings
fashion-Blogger und obendrauf der aller neu-
este Interieur-Feed auf Instagram! Wir sind
die Konige von Pinterest und die Prinzessin-
nen von Instagram!

Wir haben unser Motto fur das eigene Zuhau-
se gefunden: ,Sei Pippi. Nicht Annika!“ Unser
Stil ist unangepasst, zeitgemald, urban und in
jeder Faser Heimat! Montags sind wir Hygge
und freitags die perfekten Gastgeber und un-
sere Quadratmeter Wohnung sind Zuhause
fur unsere Familie und Freunde.

b

WWW.RAUM-FREUNDE.DE
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- Individuell first — Einrichtungsratgeber never=_

L I Wir lassen uns Bei uns trifft puristische Schon- Egal, ob wir leben oder
‘/ \s nicht mehr Vor- heit auf zuckersufRen Kitsch und lieben, ob wir einrichten und

schreiben, dass ein jeder Besuch gluht Feuer und glucklich sind — Leidenschaft,
Erbstick und Design nicht zu- Flamme fur kleine |[deen und gro- Freiheit, Kreativitat und Welt-
sammengeht und erstrecht nicht, ke Liebeserklarungen. Bei uns offenheit  stehen

wie wir dekorieren, einrichten, gehen DIY und Bauhaus
wohnen und leben sollen! zusammen Kaffeetrinken

bei uns ganz
oben auf der

und auch die grofsten Na- Lebensord-
Fur uns ist die beste Farbe die, men der Kunstgeschich- nung.
die am besten an uns aussieht. te sehen als Kunstdruck
Goodbye, Einheitsbrei — willkom- gut aus, neben unse-
men, Zuhause! ren Kinderzeichnungen.

Einrichten frei von Regeln und
glucklich sein ohne Kompromis-
se, so und nicht anders ist unsere
Vision vom perfekten Zuhause.
Wir vertrauen auf Qualitat und
Fairness, ohne dabei Nachhal-
tigkeit und unseren Planeten zu
vergessen!

UNSER ZUHABUSE IST

UNSERE HEIMAT. WIR SIND

ECHTE RAUM.FREUNDE!
7

THINK PINK AND GO GREEN!
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Wie wir auszogen, __
der Welt die Farbe zuruck

ZU geben.

Far Momo waren es die ,grauen
Manner". Zigarre rauchende Tu-
nichtgute, die der Welt den Spal’
entzogen. Ein Leben ,Grau-in-
Grau®, ganz ohne Freude, Farben
und bunte Akzente. Wer so lebt,
wer so wohnt, wer so einrichtet,
der kann nur zum Zigarre rau-
chenden Sauertopf werden!

Es ist an der Zeit, endlich Farbe
ins Spiel und in unsere eigenen
vier Wande zu bringen! Farben
sind namlich nicht weniger als
der unmittelbare Weg

zur inneren Gluckseligkeit. Mit
Farben schaffen wir die span-
nenden Kontraste. Die kleinen,
aber feinen Widerspruche, die
in Erinnerung bleiben. Es sind
diese kleinen Augensterne, die
unseren Blick fesseln, unsere
Aufmerksamkeit binden und uns
schmunzeln lassen. Farben ma-
chen stark und glucklich. Wir sind
Superhelden, tragen wir unseren
Lieblings-Pullover in unserer ba-
renstarken Lieblingsfarbe!

Mit bunten Mobeln, bunten Wan-

den, bunten Socken und dem

bunt-gemustertem Sakko macht

es einfach mehr Spal3, mitten im

Leben zu stehen. Warum soll es

immer nur forever young
sein, unsere Devise ist
forever bunt!

Und wem das eigene
Empfinden und die farbge-
wordene Gluckseligkeit in Form
eines zufriedenen Lachelns im
Spiegelbild noch nicht reicht, die
Wissenschaft hat die Antwort

|«

ALLE FARBEN - ALLE FARBEN!

parat! Die Psychologie im Allge-
meinen und die Lehre der Farb-
wahrnehmung im Speziellen be-
statigen das, was schon immer
vermutet wurde. Farben beein-
flussen die Stimmung und die
Gemutslage des Menschen auf
eine unmittelbare und aulierst
tiefe Art und Weise.
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Zach Architekten GmbH
Architekten und Stadtplaner
Staudenfeldweg 18 | 83624 Otterfing
Tel.: 08024 - 91385

email: zach_architekten_gmbh@gmx.de
web:  www.zacharchitektengmbh.de

Architekturbiiro

Beratung & Planung | lokal | kompetent | erfahren
Neubau | Sanierung | energieeffizient | biologisch
Gutachten | Brandschutz | EnEV | Bauleitplanung

SINNLICHE _
joskol

FERSTER TUREN BOOEN
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Taubenbergstr. 15 - 83627 Warngau
Tel. 08021 / 73 27 - www.deflorin.de

Mo. - Fr. 8:00 bis 12:30 Uhr und 14:00 bis 18:00 Uhr
Sa. 8:00 bis 12:30 Uhr | Mi.-Nachmittag geschlossen

* % %Kk K

Holgev: “Supev Puswan!, Sevvice und Bevatung”

v" Verleih von Partyinventar:

Biertischgarnituren, Kiihlwagen, Glaser und Bistrotische
v" gekiihlte Fassbiere

reichhaltige Auswahl an Getranken:
v" Wein, Sekt, Spirituosen und Trendgetrinke

SCHREINERE! KNIEGL
Josko Pariner

Elektroanlagen
STADLER GmbH

Birkerfeld 15 - 83627 Warngau - Tel. 08024 / 90 27 800 Raritatenstadl - Angelika & Sebastian Killer
E-Mail: info@esr-elektroanlagen-stadler.de Tolzer Str. 106 - GroBhartpenning
Elektroinstallationen Antike Mébel, alte und moderne Kunst und anspruchsvolle Wohnaccessoires
KNX/EIB Gebaude-, Daten- und Netzwerktechnik Offnungszeiten:

Telefon-, Antennen-, Alarm- und Brandmeldeanlagen Mi 10 - 17 Uhr | Do und Fr 13 - 17 Uhr | Sa 10 - 15 Uhr

www.raritaeten-stadl.de
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Starnberger See

Seezugang mit Bootsliegeplatz
EINZIGARTIGE TERRASSENWOHNUNG MIT STEG UND SCHWIMMBAD

(0¥

360 Grad
rimaldi

Erlebnisbesichtigung

ahr \ '.—Zen‘gralhelzung Energle—Verbrauchsaus—
wels vom 05.03. 2014, glltig bis 04.03.2024. Energiever-
brauchskennwert 209 kWh/(mZa) m|t Warmwasser

W

GrofBziigige Terrasse mit Blick zum See

Starnberger See | Wohnflache ca. 167 m?2 | Nutzflache liber 300 m2 |
riesige Terrasse mit Garten | Bootsliegeplatz | Steg | Schwimmbad |
Tiefgarage und AuBenstellplatz | renovierungsbedurftig |

ideal als Freizeitwohnsitz fiir 2 Personen

Kaufpreis: 1.995.000 € | Fiir Kdaufer provisionsfrei!

S N TS P e TR g T s L o g T

Jetzt kostenfrei anrufen:

0800 / 700 75 75
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Minchen-Harlaching >986

am Isarhochufer
Vermietete 2-Zimmer-Wohnung mit Balkon!

Ca. 63 m2 groBBe, helle Wohnung im 1. OG | Aufzug |
Bad mit Badewanne | GroBes Schlafzimmer mit
Blick ins Grine | Helle Einbaukiliche | 24 m2-groBes
Wohnzimmer mit Zugang zum sonnigen und ge-
schitzten Sud-West-Balkon.

Baujahr 1972 | Ol-Zentralheizung | Energie-Verbrauchs-
ausweis vom 04.09.2018, gultig bis 03.09.2028 | Ener-
gieverbrauchskennwert: 208 kWh/(m2a) | Energieeffi-
zienzklasse G.

Kaufpreis: 415.000 € | Fiir Kaufer provisionsfrei! :,e;zégos/te;féza;;'f;';

Kaltmiete: 1.088 € zzgl. 192 € Betriebskosten.

Minchen-Harlaching >903

am Perlacher Forst - BESTLAGE!
Vermietete 1,5-Zimmer-Wohnung mit Balkon!

Knapp 50 m2 Wohnflache | Tageslicht-Badezimmer mit
Badewanne | groBe Loggia zum Garten hin | abtrenn-
barer Schlafbereich | separate Kiiche | Einzelstellplatz
in der Tiefgarage | renovierungsbedurftig.

Baujahr 1983 | Gas-Zentralheizung | Energie-Verbrauchs-
ausweis vom 04.09.2017, gultig bis 04.09.2027 | Ener-
gieverbrauchskennwert: 135 kWh/(m?2a) | Energieeffi-
zienzklasse E.

Jetzt kostenfrei anrufen:
0800 / 700 75 75

Attraktive Bliroflachen >866

Nahe Holzkirchen

Geraumige Biroflachen im Gewerbegebiet Warngau-
Birkerfeld. Ca. 128 m2 Nutzflache. Die Raum-Auftei-
lung erfolgt nach den Wiinschen des Mieters. Bei Be-
darf kann ein weiterer Bldrorraum mit ca. 26 m?2
dazu gemietet werden. Inkl. 3 PKW-Stellplatzen

Baujahr 2006 | Fernwarme-Zentralheizung | Energie-Ver-
brauchsausweis vom 10.10.2016, gultig bis 10.10.2026 |
Energieverbrauchskennwert Strom: 111,8 kWh/(m=2a) |
Energieverbrauchskennwert Warme: 32,1 kWh/(m2a).

Die Mieter-Provision betragt 3 Nettokaltmieten zzgl.
19% MwsSt.

Jetzt kostenfrei anrufen:
(jeweils zzgl. 19% MwsSt. | Die Mietkaution betragt 3 Nettokaltmieten) 0800 / 700 75 75
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Muster, Mix und Sinnesfreude!

Angepasst kann jeder! Und Hand
aufs Herz, warum muss der An-
zug anthrazit sein oder kann er
auch bunt? Freitag war gestern,
heute ist Floraltag! Ton in Ton und
Beige auf Beige hat sich schon vor
langer Zeit selbst in die Stil-Senio-
ren-Wohnanlage eingeliefert.

Das Leben ist viel zu bunt fur
uninspirierten  Einheitsbreil Es
ist unser Zuhause und genauso
richten wir es selbstverstand-
lich auch ein! Bei uns trifft griner
Samt auf leuchtendes Orange,
der landhousige Charme eines
kapitalen Hirschgeweihs auf

quitschige Popart-Farben und
in unserem Zuhause ist jeder Stil
und jedes Accessoire aus aller
Herren Lander willkommen.

Das Leben lebt von Unterschie-
den und der prickelnden Mi-
schung aus Kalt und Warm, Win-
ter und Sommer oder eben auch
Klassisch und Pompos.

Erfrischend, einzigartig und au-

thentisch lebt es sich mit der pas-

senden Mischung aus Altem und

Neuem, Design und 2. Hand und

auch aus Geerbtem und Erspar-

tem! Gewohnlich kann bekannt-
lich je-
der!

7

DIE JAGD AUF DEN
B0CK 13T EROFFNET

Mit dem richtigen Mix an Farbe,
Mobel, Styles und Accessoires
machen wir aus wenigen
Raumen, den wichtigsten

Ort auf dieser Erde —
unser Zuhause.

DER WICHTIGSTE ORT IST UNSER ZUHAUSE
WIR SIND ECHTE RAUM.FREUNDE!

WWW.RAUM-FREUNDE.DE
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Privatverkauf - Einfach klingeiln!

Der ultimative Ratgeber fur jeden Immobilienverkaufer!

“Hatte ich das vorher gewusst, hatte ich mir
viel Arger und vor allem Geld gespart!”

Fordern Sie gleich den umfangreichen, 68-seitigen Ratgeber an.

Sichern Sie sich Ihr kostenloses Exemplar mit dem Kennwort
“"Hoki2019".

E——

Privatverkauf i
Sinfach kdingeln!

Wi Sie I, " -
_' : e fmvimabilje richiig verkaufien

N o nw - =
= _14 | N

I|I / .L '_-:.. - ':'.r _ !

s e i |

rimaldi - Die Immobilienprofis
Fon: 08024 / 47 30 80
willkommen@rimaldi.de

Verschenken Sie kein Geld!

‘Schone Kindevschuhe
und pevsonliche Bevatung!

Tolzer Str. 28 in Holzkirchen

durchgehende Offnungszeiten:
Mo. - Fr. 9:30 - 18 Uhr | Sa. 9:30 - 13 Uhr

Die neue Fruhjahr-/'Sommerkollektion
ist da! Punktlich zum Saisonbeginn
sind Vorjahresmodelle stark reduziert!

Wer zuerst kommt,

. hat die volle Auswahl!
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amre omart und Digital

Einfach mehr BOOM in die
Box packen! Klingt ver- LOWBOARD MIT

wegen? Ist ganz einfach! INTEGRIERTEM

Man nehme ein designiges
Lowboard und kombinie- SOUNDSYSTEM

re es mit dem Besten was &l
eine moderne Soundbar zu ‘))
bieten hat. Versteckte Ka-
belkanale, Anschlisse an

den richtigen Stellen und
ein Look, der auf den ers- C4Nro"

ten Blick begeistert! Smart ooy A A ’ ’ :
- ) ) Bluetooth’

und digital, so muss ein

Soundmobel 2019 ausse- Homr

hen und klingen! Sdts

Sdts Einstecken und laden oder iir Musi i So versteckt man Kabel und
Digital Surround kabellos laden mit Smart Charge. und mehr. euchten, wenn man will. kann den TV drehen.

WIR PASSEN SEHR GUT
IN DEINE VIER WANDE!

Wir sind weich, spenden Licht, geben
Geborgenheit oder verschénern einfach
nur dein Zuhause! Wir sind

immer fur dich da!

Reise-Andenken

trifft auf modernste
Einrichtung — Stilbruch
hat noch niemandem
geschadet. Eine Woh-
nung ist die Summe
Highclass trifft aller Mobel, Acces-
Highgloss — soires und personlicher

perfekte Linien Erfahrungen. L, B f
modern inter- c -
pretiert g

5

IRAUMFREUNDE |

Lieblings-Stehlampe
fUr Kuschelecke oder
Schreibtisch... sie er-
leuchtet jeden Raum
und sieht dabei noch
cool aus.

BLEIB DU SELBST - RAUM.FREUNDE SIND IMMER DA, WENN DU SIE BRAUCHST!
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g 01 LAGEQUALITAT IM DIREKTEN UMFELD D e B Wohnmarktana Iyse |

-

Auf dieser Seite finden Sie Ausschnitte einer
Analyse beziiglich eines geplanten Hausver-
kaufs in Holzkirchen.

Die gesamten Datenaufstellungen und Prog-
nosen ergeben sich auf der Basis aller in gan-
gigen Immobilienportalen verdéffentlichten
Angebote der letzten 24 Monate.

Aus all diesen Angeboten ergibt sich in den
letzten 12 Monaten eine durchschnittliche
Angebotsverweildauer von 7,5 Wochen
(tendenziell steigend).

Der standardisierte Verkaufspreis pro Qua-
dratmeter Wohnflache in "Normalqualitat”
lag bei 5.767 €. In “Luxusqualitat”

2 wurden 6.847 € erreicht.

b e

iy Eine genaue Analyse fir Ihr Haus oder

: ﬁ .%k“ . Ihre Wohnung fertigen wir Ihnen gerne an.
R EE e 2017 ty winisgri 2 © o T 1 iy I Rufen Sie jetzt Frau Claudia Arzberger in
L5 26 a6 i Holzkirchen an: 08024 / 47 30 80.
einfache Wohnlage mittlers Wohnlage gute Wohnlage sehr gute Wohnlage Top Wehnlage
& > Jetzt anrufen! <
o J

02 ANGEBOTSPREIS /M2 IN DER NACHBARSCHAFT 03 PREISTREND IN

2,1% 7l

6.333 € ) 80%

@ 12 Monate a5
2.986 € 40%
@ 24 Monate 20%
0%
-20%

2016 2017 2018 2019

Der Angebotspreis in der Nachbarschaft liegt aktu-  Flr den Hauswiederverkauf ist ein Aufwértstrend
ell bei durchschnittlich 6.333 €. In den letzten 12 von 2,1% bezogen auf das Vorjahr (Gesamtjahr
Monaten ist er durchschnittlich um 5,8% gestie- vom 1.1. - 31.12.) zu erwarten.

gen.

n Wochen Wie beeinflusst der gewahlte
, Verkaufspreis in € pro m2 die
50 Vermarktungsdauer?

Die Grafik zeigt die Verweil-
dauer in Wochen, der zum

28 Verkauf stehenden Hauser
nach verschiedenen Preis-
—_— 16 klassen in Euro pro m2.
. . s 11
4 F\E \S -‘/ \.- o
2 -"'F" l"/
L 3
<100 <200 <300 <400 < 500 « 600 <700 <800 <000 <1000 <1.100 =>1.150

Preise in TE

Quelle: iib Institut Innovatives Bauen Dr. Hettenbach GmbH
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Passives Einkommen aus Immobilien?

mit Jirgen Bohm, Mit-Griinder und ehemaliger Geschaftsfiihrer von Immobilienscout24

Sie mochten mehr Geld verdienen, damit Sie mehr ausgeben konnen? Sie
konnten sich vorstellen Geld mit Wohnimmobilien zu verdienen?

Dann konnte das heutige Interview spannend flr Sie sein, weil wir darin
mit dem Grinder von Immobilienscout24, Jirgen Bohm, diskutieren, wa-
rum sich Wohnimmobilien dazu eignen passives Einkommen zu erzielen.

Dr. Thomas Langenberg: Lieber Hr. Bohm, herzlichen Dank fir lhre
Zeit. Lassen Sie uns mit einer einfachen Frage starten, weil der eine
oder andere Leser sich sicher gerade die Frage stellt: was genau ist
passives Einkommen?

Jurgen Bohm: Das ist eine gute Frage. Und gleichzeitig auch eine wichtige
Frage, weil Sie die Grundlage fur unsere weitere Diskussion ist.

Unter passivem Einkommen verstehen Experten ein Einkommen, das
nicht zwingend durch direkte Arbeit erzielt wird.

Dr. Thomas Langenberg: Es handelt sich also um ein Einkommen, das
ich nebenbei erzielen kann. Richtig?

Jurgen Bohm: Ja. Genau. Hier ein
Beispiel: Sie sind Angestellter in ?-‘ﬁ E."

eispie : AR
einer Firma und werden daflr be- - AL AN
zahlt, jeden Tag flr die im Arbeits- :
vertrag vereinbarte Zeit ins Buro
zu kommen, um an bestimmten

Themen oder Aufgaben zu arbeiten.

Daflr werden Sie bezahlt. Dafur wurden Sie eingestellt. Kommen Sie
nicht mehr ins Blro, dann arbeiten Sie nicht mehr flir Ihren Arbeitgeber
und dann verdienen Sie auch kein Geld mehr.

Dr. Thomas Langenberg: D.h. ich tausche eigentlich meine Zeit gegen
ein regelmafkiges Einkommen?

Jurgen Bohm: Exakt. So ist es. Was ist also das passive Einkommen?
L ]
-

Unter einem passiven Einkommen verstehen wir ein Einkommen, das
auch kommt, wenn Sie nicht eine bestimmte Anzahl von Stunden oder
Tagen flur einen Arbeitgeber arbeiten.

Ein passives Einkommen konnten zum Beispiel Miet-Einnahmen sein, die
Sie aus der Vermietung einer Wohnung generieren. Passives Einkommen
konnten aber auch Zinsen sein, die Sie von lhrem Bankguthaben jedes
Jahr von der Bank |Ihres Vertrauens erhalten.

Jirgen Béhm: Griinder von ImmobilienScout24

Dr. Thomas Langenberg: Nur mit dem Unterschied, dass wir heute
kaum mehr Zinsen erhalten und so eine Art Einkommen sicher nicht
vermogend macht.

Jurgen Bohm: Und das ist genau der Punkt. Wenn Sie heute etwas Geld
Ubrighaben, dann kénnen Sie Uberlegen, was Sie damit machen.

Sie konnen es auf ein Sparkonto legen und hoffen, dass Sie ein paar Zin-
sen rausbekommen anstatt Zinsen zu bezahlen. Sie konnen |hr Geld in
Aktien oder Unternehmen investieren, dazu mussen Sie sich aber aus-
kennen.

Oder aber, Sie konnen sich fur Wohnimmobilien begeistern, dann wur-
de ich Ihnen ans Herz legen sich einmal zu Uberlegen, ob das nicht eine
spannende Alternative sein konn-
te.

Dr. Thomas Langenberg: Was
meinen Sie damit genau?

Jurgen Bohm: Nun stellen Sie sich
einfach mal den folgenden kon-
struierten Fall vor. Vielleicht ha-
ben Sie Lust zu bauen. Stellen Sie
sich vor, Sie finden ein schones
Grundstick, auf dass ein Einfa-
milienhaus aber auch ein Doppel-
haus passt.

Jetzt haben Sie die Wahl: Entweder bauen Sie ein Einfamilienhaus und
nutzen den ganzen Platz fur sich, oder Sie teilen das Grundsttick und bau-
en eine Doppelhaushalfte.

Dr. Thomas Langenberg: Warum eine Doppelhaushalfte?

Jirgen Bohm: Ganz einfach, weil Sie in die eine Halfe selbst einziehen
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konnen und in die andere Halfe ganz einfach vermieten.

Dr. Thomas Langenberg: Und die Miete, die ich daraus erziele ist dann
mein passives Einkommen?

Jirgen Bohm: Genau so ist es. Weil in der zweiten Doppelhaushalfte Mie-
ter einziehen, Uberweisen diese Mieter lhnen als Eigentimer der Doppel-
haushalfte jeden Monat die Miete.

Diese Miete erhalten Sie unabhangig davon, ob Sie nun arbeiten oder
nicht. Ob Sie den ganzen Tag in der Sonne liegen, fleiRig sind oder in |h-
rem Job arbeiten. In der Regel flielten die Mieteinnahmen.

Und genau das ist ein passives Einkommen.

Dr. Thomas Langenberg: Aber das ist naturlich nicht mein Netto-Ein-
kommen, das ich direkt ausgeben kann, oder?

L3
e
Jirgen Béhm: Nein. Naturlich nicht. Sie missen das Einkommen, also die
Miet-Einnahmen, ganz normal als Einkommen versteuern.

In der Regel werden in dieser Art Konstruktion auch nie zusatzliche Ein-
kommensstrome erzielt, weil die Mieteinnahmen direkt in die Annuitat der
Hausfinanzierung laufen.

Dr. Thomas Langenberg: Aber das ist ja unter dem Strich egal, wenn
ich die Mieter in der zweiten Doppelhaushalfte habe, um meinen eige-
nen Kredit zu bezahlen.

LMIT EINER .
WOHNIMMOBILIE
KONNEN SIE MIT
ETWAS GLUCK EIN
ATTRAKTIVES
PASSIVES
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EINKOMMEN | RS

Jurgen Bohm: Genau. ldealerweise schaffen Sie es das Konstrukt genau
so aufzusetzen, dass Zins und Tilgung fur den Kauf und den Bau lhrer
Doppelhaushalfte maximal soviel sind, wie Ihre Miet-Einnahmen.

Dr. Thomas Langenberg: Warum?

Jurgen Bohm: Weil sich damit der Kredit fur lhr Hausprojekt von ganz
alleine abbezahlt, ohne dass Sie daflir arbeiten mussen.

Klingt das nicht gut?

Dr. Thomas Langenberg: Ja. In der Tat.

Wenn ich jetzt Lust habe auf dieses Thema ,,passives Einkommen aus
der Vermietung von Wohnimmobilien“, wie gehe ich vor, wo kann ich
mich informieren und was waren meine nachsten Schritte?

Jirgen Bohm: Hier wirde ich zwei Empfehlungen geben.

Ein erster Anlaufpunkt ist sicher der He-
rausgeber dieses Immobilienmagazins.
Als Immobilienexperte in Ihrer Region
hat er die richtigen Antworten auf lhre
Fragen.

Wenn Sie sich vorher eventuell erstmal
im Internet informieren wollen, dann
empfehle ich lhnen den YouTube Kanal
~Immocation®, der diese Thematik sehr
schon, sehr verstandlich und sehr plas-
tisch im Video-Format herausarbeitet.

Dr. Thomas Langenberg: Klasse! Hr.
Bohm, ich danke lhnen fur die wieder einmal tollen Einsichten in die
Welt der Immobilien.

Das Interview fuhrte

Dr. Thomas Langenberg
Leiter Marketing und Vertrieb
der m2 MediaGroup GmbH
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